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OSTERREICH UND DEUTSCHLAND / ARTIKEL MIT ARBEITSBOGEN

Preisgesprach ohne spontane
Zugestandnisse: Einen Verhandlungsrahmen
aus vollstandigen Bedingungen bilden

Wie flhre ich ein Preisgesprach, wenn der Interessent gleichzeitig Betrag, Kaufumfang und Termin
verandern mochte.

Recherche und Quellenstand: 17.10.2026.
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Titelmotiv: Kl-generiertes Symbolbild. Kein konkretes Immobilienangebot.

Der Interessent nennt einen niedrigeren Betrag. Im selben Gesprach mdchte er aber auch die Einrichtung behalten
und frither Zugang zum Haus bekommen. Wenn du nur auf die neue Preiszahl antwortest, bleiben Teile des
vorgeschlagenen Geschifts ungeklart. Unsere eigene Gesprachsmethode fiir Osterreich und Deutschland fiihrt
Betrag und Bedingungen zusammen. Sie ist keine Vertragsvorlage und bestimmt nicht, welche Erklarung im
jeweiligen Land rechtlich bindet.

Vor dem Gesprach den eigenen Stand kennen

Schreibe auf, was du derzeit tatsachlich anbietest: Objektumfang, vorgesehenen Bestand, zeitliche Wiinsche und
noch offene Voraussetzungen. Erganze, welche Punkte du selbst verdndern mochtest und wofir du zuerst
Beratung benotigst. Ein privater Gedankenzettel ersetzt keine rechtliche Priifung, gibt dir aber einen klaren
Arbeitsstand.

Halte deine personliche Grenze getrennt von der 6ffentlich genannten Preisvorstellung. Fiir die Berechnung
verflgbarer Mittel brauchst du bestatigte oder offen bezeichnete Kosten. Dieser Beitrag nennt weder einen
marktiblichen Verhandlungsspielraum noch einen angemessenen Nachlass.

Die vorgeschlagenen Anderungen einzeln erfassen

Bitte im Gesprdch um eine vollstandige Beschreibung des Vorschlags. Wie hoch ist der Betrag? Was soll dafir
enthalten sein? Welcher Ablauf wird erwartet? Welche Bedingungen oder Prifungen nennt die andere Seite? Eine
Anderung der Preiszahl wird nicht automatisch als unverdnderter Rest des bisherigen Angebots verstanden.
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Fasse sachlich zuriick, was du verstanden hast. Das ist besonders hilfreich, wenn mehrere Wiinsche schnell
nacheinander genannt werden. Vermeide eine spontane Bewertung jedes einzelnen Punktes, bevor du das
Gesamtpaket Gberblickst.

Ein erfundenes Paket auseinandernehmen

Hannes méchte seine Wohnung mit einem bestimmten Ubergabezeitraum verkaufen. Die Interessentin nennt
weniger Geld, méchte zugleich einen friiheren Termin und zusatzliche Mébel. Hannes reagiert zundchst enttduscht
auf den Betrag. Beim geordneten Gesprach wird jedoch klar, dass der frilhere Termin fiir ihn den groRten
zusatzlichen Aufwand bedeuten wiirde.

Er lasst deshalb nicht nur eine Preisgegenvorstellung vorbereiten. Er kldrt seine tatsachliche zeitliche Moglichkeit
und den gewiinschten Mobelumfang. Dann kann er sagen, welche Kombination er iberhaupt priifen méchte. Ein
einziger Nachlass hatte den eigentlichen Engpass nicht geldst.

Eine Pause fiir die eigene Priifung vorsehen

Wenn neue technische, steuerliche oder vertragliche Fragen auftauchen, nimm das vollstdndige Paket mit in die
passende Beratung. Ein freundlicher Gesprachsabschluss muss keine improvisierte inhaltliche Einigung erzeugen.
Welche Wirkung bereits abgegebene Worte oder Nachrichten haben, wird an ihrem tatsachlichen Inhalt gepriift.

Halte fur die Fortsetzung fest, welche Frage wer klart und wann ein neuer sachlicher Stand vorliegen soll. Erfinde
keine Behauptung lber konkurrierende Angebote, um Druck aufzubauen. Deine Verhandlung kann mit deinen
tatsachlichen Griinden gefiihrt werden.

Das Ergebnis auf dieselben Bedingungen beziehen

Nach der Priifung sollten alle Beteiligten wissen, auf welchen Umfang und Ablauf sich die neue Preisvorstellung
bezieht. Lasse die weitere Gestaltung durch die dafiir zustandige Stelle vorbereiten. Der eigene Gesprachszettel soll
keine unbekannte rechtliche Vereinbarung ersetzen.

So wird aus einem emotionalen Streit um eine Zahl eine Entscheidung tber ein verstandliches Gesamtgeschaft. Du
erkennst, welcher Wunsch fir dich teuer, zeitlich untragbar oder noch ungeklart ist, und kannst darauf konkret
reagieren.
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DEIN ARBEITSBOGEN

Aus dem Lesen wird ein nachster Schritt

Flr den eigenen Fall ausfillen. Die Felder strukturieren deine Vorbereitung; sie bestatigen keine
rechtliche, technische oder finanzielle Prifung.

01 / Mein aktuelles Angebot

Objektumfang, Bestand, zeitliche Wiinsche und noch offene Voraussetzungen, die du derzeit anbietest.

02 / Meine personliche Grenze

Getrennt von der offentlichen Preisvorstellung: welches Ergebnis brauchst du mindestens?

03 / Vorgeschlagener Betrag

Trag den genannten Betrag und das Datum des Gesprachs ein.

04 / Gewiinschte Zusatzbedingungen

Welche Einrichtung, welchen friiheren Zugang oder welche Priifungen verlangt die andere Seite zusatzlich?

05 / Fiir mich teuerster Punkt

Welcher Wunsch bedeutet fir dich den groBten Aufwand oder ist zeitlich kaum tragbar?

06 / Fragen zur Beratung

Welche technischen, steuerlichen oder vertraglichen Fragen nimmst du mit zu wem?

07 / Priifbare Kombination

Welche Verbindung aus Betrag, Umfang und Ablauf mochtest du Giberhaupt weiter prifen?

08 / Fortsetzung des Gesprichs

Wer klart welche Frage und wann soll ein neuer sachlicher Stand vorliegen?
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QUELLEN UND GRENZEN

Nachlesen und richtig einordnen

Eigene redaktionelle Empfehlungen und ausdricklich erfundene Félle. Keine externen Markt-, Rechts-, Steuer- oder
Technikbehauptungen; keine externe Recherche fiir diesen begrenzten Gegenstand.

Uber dieses Dokument

Mit Unterstitzung von Kl erstellt. Quellenfakten sind extern belegt; Beispiele, Arbeitsbogen und organisatorische Empfehlungen sind
redaktionelle Einordnungen.

Inhalte wurden sorgfiltig vorbereitet. Fehler, unvollstandige Angaben und spatere Anderungen kénnen dennoch nicht ausgeschlossen
werden. Keine individuelle Rechts-, Steuer-, Finanzierungs- oder Bewertungsberatung. MaRgeblich sind die konkreten Umstande und die
einschlagigen aktuellen Vorschriften. Bei verbindlichen Entscheidungen fachkundige Beratung einholen. Gesetzliche Verantwortung lasst
sich nicht pauschal durch diesen Hinweis ausschlieBen.

Dokument-ID: WX26-P05-0014-DL | Revision 1 | Land/Zielgruppe: Osterreich und Deutschland | Redaktion: immosearch.eu | Stand:
17.10.2026.
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